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Erfolgreich unternehmen 

Gemeinsam unternehmen 

 
Wir heißen Sie herzlich  

zum 1. Oberlausitzer Salon 

mit dem Biathleten Sven Fischer 

am 17.09.2015 ab 12:00 Uhr 

im Internationalen Begegnungszentrum St. Marienthal in Ostritz 

willkommen! 

 

Sehr geehrte Damen und Herren, 

 
sicherlich stellen Sie sich bei den vielen Einladungen, die Sie 
bekommen, oft die Frage: Wo soll ich denn noch hingehen? 
 
Es ist eigentlich vollkommen egal, wo sie noch hingehen - auf jeden 
Fall sollten Sie am 17. September 2015 zum 1. Oberlausitzer Salon 
kommen! Die "Wirtschaft in der Oberlausitz" ist eine Initiative von 
Unternehmerinnen und Unternehmern, die sich in erster Linie den 
Belangen Ihres Unternehmens verschreiben will. 
 
Wir haben für Sie zu unserer ersten Veranstaltung ein spannendes Programm mit  
insgesamt 10 verschiedenen Themenfeldern zusammengestellt.  
 
Die Veranstaltung beginnt offiziell um 13:00 Uhr mit einer Begrüßung im großen Forum.  
 
Tagesplan: 

Zeit Inhalt 

ab 12:00 Uhr Come Together mit Imbiss 

13:00 Uhr Eröffnung und Begrüßung 

14:15 - 15:15 Uhr Forum 1 

15:15 Uhr Kaffeepause 

16:00 - 17:00 Uhr Forum 2 

17:15 - 18:15 Uhr Forum 3 

18:30 Uhr Abendessen  

19:30 - 21:00 Uhr Vortrag/Podiumsdisskusion Sven Fischer 

ab 21:00 Uhr Ausklang in der Klosterschenke 

 
 
In der Anlage legen Sie auf Ihrem Antwortbogen bitte Ihre drei favorisierten Themenbereiche im Vorfeld fest und 
teilen uns dies zur Vorbereitung der Veranstaltung mit. 
 
 
Wir freuen uns auf Ihre Zusage! 
 
Mit freundlichen Grüßen 
 
 
Ihr WidO-Team 
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Antwort Seite 1  
Fax:  03581 850881 
E-Mail: hinner@hinnerundpartner.de 
- wir bitten um Antwort bis zum 11.09.2015 - 
 
Hiermit melde ich mich verbindlich mit  
 
___ Teilnehmern  
( ___ Karten für den Preis von 49,90 EUR regulär, 29,90 EUR für 
Studenten und Gründungswillige)  
 
für die Veranstaltung "1. Oberlausitzer Salon" am  
17. September 2015 von 13:00 - 21:00 Uhr an.  
 
Die Rechnung senden Sie bitte an folgende Anschrift: 
______________________________________________ 
 
______________________________________________ 
 
______________________________________________ 
 
______________________________________________ 
 
Bei sofortiger Überweisung des Rechnungsbetrags an 
Vertriebsbüro Hinner 
IBAN:  DE07 8559 1000 4531 0141 09 
BIC: GENODEF1GR1  

erhalten Sie die Eintrittskarten von uns zugesendet. 
 
Ich favorisiere die folgenden drei Forenbeiträge: 
 
1. Forum          Ich habe Interesse 

Welche Bausteine sind für Existenzgründer/Jungunternehmer effektiv und notwendig?    
- Herr Thorsten Menzel (Geschäftsführer BERGMEYSTER  
  Unternehmensberatungsgesellschaft mbH, Mitglied des KMU-Beraterverbands) 
- Praxispartner: Herr Raschke, Herr Beer - Existenzgründer in der Vorgründungsphase 
 
2. Forum 

Welche Wege für klein- und mittelständische Unternehmen gibt es zu Fördermitteln?    
- Herr André Schurig (Geschäftsführer BERGMEYSTER  
  Unternehmensberatungsgesellschaft mbH, Mitglied des KMU-Beraterverbands) 
- Praxispartner: Herr Roland Thiel (Fahrzeugservice Görlitz) 
 

3. Forum             
Mit welchem Vertriebsmodell bin ich erfolgreich? 
- Herr Hans-Ullrich Hinner (Vertriebsbüro Hinner, Mitglied des KMU-Beraterverbands) 
- Praxispartner: Herr Marcel Pölzel (Gründer Frühstückszwerge),  
  Herr Robert Czyzowski (Geschäftsführer Lausitzer Druckhaus) 
 

4. Forum             
Wie kann mir die Bundesagentur für Arbeit bei der Suche und Gewinnung von  
geeignetem Fachpersonal helfen? 
- Herr Mike Kriesche (Bundesagentur für Arbeit) 
 
 

5. Forum             
Wie kann ich meine Produkte auch erfolgreich im Ausland vermarkten? 
- Herr Ortmann (Mitglied des KMU-Beraterverbands) 
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Antwort Seite 2  
Fax:  03581 850881 
E-Mail: hinner@hinnerundpartner.de 
- wir bitten um Antwort bis zum 11.09.2015 - 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

6. Forum          Ich habe Interesse 

Wie schaffe ich es, den renommiertesten Wirtschaftspreis Deutschlands zu gewinnen:     
Den Großen Preis des Mittelstands? 
- Frau Rauthe-Reichenbach (Mitglied des KMU-Beraterverbands) 
- Praxispartner: Herr Fiedler (Vorstand Volksbank Raiffeisenbank Niederschlesien eG,  
  Gewinner Großer Preis des Mittelstands 2014),  
   

7. Forum             
Wie optimiere ich die Kassenführung in meinem Unternehmen? 
- Herr Ulf Hannemann (ADHOGA-Steuerberatung) 
- Praxispartner: Herr Martin Weise (Geschäftsführer Brauhaus Eibau) 
 

8. Forum             
Energiekosten senken - effektive Wege, die zu erheblichen Einsparungen führen   
- Herr Karl-Anton Erath (Vorstand Bürger-Energie Zittau-Görlitz eG) 

 
9. Forum             
Unternehmensnachfolge erfolgreich umgesetzt - der Drittplatzierte eines deutschlandweiten Wirtschaftsawards 
aus Görlitz berichtet von seinem Vorgehen, seinen Erfahrungen und gibt wertvolle Praxistipps 
- Herr Jörg Bertram (ETL Unternehmensberatung, Mitglied des KMU Beraterverbands) 
- Praxispartner: Herr Tom Budig (PHV Versicherungsmakler) 
 

10. Forum             
Wie vernetze ich mich effektiv? 
- Herr Dipl.-Ing. Norbert Müller (Beisitzer im Bundesvorstand der MIT - Mittelstandsvereinigung CDU) 
- Praxispartner: Herr Peter Krötenheerdt (Unternehmensberater, Mitglied des KMU-Beraterverbands, 
   Vorsitzendes des BDVT) 

 
 
Ich habe Interesse daran, den Abend ab 21:00 Uhr in der Klosterschenke ausklingen zu lassen.  
(Kosten nicht im Kartenpreis enthalten)  

 ja 

 nein 


